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Te utatwienia sg dla ciebie

Polscy przedsiebiorcy wprowadzili innowacyjne ustugi

dla polskich sklepéw, na skale miedzynarodowa.
wiecej na str. @
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Teraz dysirybucja polskiej prasy

jest bardzo prosta...

Polscy przedsiebiorcy wprowadzili innowacyjne ustugi dla polskich sklepéw,

na skale miedzynarodowa.

Matgorzata i Wojciech Rucinscy
doskonale wiedza, jak czuje sie Polak, ktéry
uktada sobie zycie poza granicami kraju. Jak
bardzo chce mie¢ w swoim domu namiastke
ojczyzny, kontakt z nig i jezykiem i jak chet-
nie siega sie wtedy po polska prase i polskie
produkty.

To dlatego - mieszkajac w Niemczech -
postanowili zaja¢ sie sprzedaza polskich gazet
i czasopism. W latach 1994-1996 co niedziele
oferowali je pod polskim kosciotem w Hano-
werze. Szybko okazato sie, ze zapotrzebowa-
nie na prase z ojczyzny jest bardzo duze.

- Kiedy w 1996 roku dostaliémy propozycje
odkupienia firmy kolportazowej, istniejacej
juz od 4 lat na rynku niemieckim, nie waha-
liSmy sie ani minuty - modwia Matgorzata
i Wojciech Rucinscy, dzi$ wiasciciele firmy
Adalmar, dostawcy polskiej prasy oraz pol-
skich produktéw: kartek okolicznosciowych,
kalendarzy, toreb i serwetek papierowych
na terenie Niemiec, Belgii i Holandii. - Zytka
przedsiebiorcéw, jaka w nas drzemata, do-
prowadzita do ekspansji firmy.

Jednak wtedy, w latach 90. minionego wie-
ku, dopiero zaczynaty powstawac polskie
sklepy. Wszyscy uczyli sie tego biznesu.

Dla firmy Adalmar od poczatku jej dziatalno-
$ci najwazniejsze byto to, by Polacy mieszka-
jacy za granica mieli fatwy dostep do polskiej
prasy, a sprzedajace ja sklepy otrzymaty jak
najlepsze udogodnienia w handlu.

Lider
dostarcza prase
do prawie 400 sklepow

Po 23 latach dziatalnosci Adalmar zajmu-
je dominujaca pozycje dystrybutora prasy
polskiej w Europie Zachodniej. Jako jedyna
firma dostarcza prase dwa razy w tygodniu

do prawie 400 punktéw sprzedazy detalicz-
nej. Dzieki temu Polacy m.in. w Niemczech
moga siegac po nowe wydania gazet i czaso-
pism w tym samym czasie co rodacy w kraju.

- Nasza misja jest to, zeby dla wiasciciela
sklepu handel prasa byt przyjemnoscia.
Dlatego chcemy jak najwiecej czynnosci
z tym zwigzanych wykonac za niego, zaczy-
najac od odpowiednich nadziatéw, wpro-
wadzaniu nowych tytutéw - podkresla
Wojciech Rucinski. — Sklepy wyposazamy
w odpowiednie regaty na czasopisma, do-
starczamy skrzynie do dostaw nocnych itp.
Zadaniem sklepikarza ma byc¢ tylko utoze-
nie prasy na poétkach wedtug naszych za-
lecen i po tygodniu zebranie egzemplarzy
do zwrotu. Reszte robimy sami lub robig to
zaawansowane programy komputerowe.
Swiadczymy réwniez ustugi cenowania
czasopism w euro. Klient podaje nam tyl-
ko wysokos¢ swojej marzy w procentach
i wszystkie tytuty otrzymuje juz z odpo-
wiednimi cenami detalicznymi w euro.
Prasa to wazny towar w polskich sklepach.
Jest ich wizytowka. | cho¢ polska prasa dla
wiasciciela sklepu generuje niewielki pro-
cent obrotu w poréwnaniu do pozostatego
asortymentu, to wazne jest to, aby posiadat
go w ofercie i odpowiednio wyeksponowat.
W ten sposéb przycigga klientéw, ktérzy ku-
puja tez inne artykuty.

Sklep zamkniety?
Sa skrzynie i worki-sejfy

Czesto dostawa czasopism i innych pro-
duktow polskich dociera w nocy. Sklepy sg
wtedy zamkniete. Ale i tu dostawca prasy
proponuje kilka rozwigzan, jednym z nich
s3 metalowe skrzynie, ktére stosowane s3
od dawna. Co, jesli ktos nie ma miejsca na
taki sprzet?

- Proponujemy wtedy specjalne worki-sejfy,
ktore mozna umocowac na ptocie, furtce
czy tez bezposrednio na drzwiach wejscio-
wych- ttumaczy Wojciech R. Jest to nowo-
czesne i innowacyjne rozwigzanie, jakiego
jeszcze nie znajg nawet duze firmy kurier-
skie w Niemczech.

Media spotecznosciowe
pomagaja w sprzedazy
drukowanej prasy

Wiasciciele firmy wspieraja tez sprzedaz pol-
skiej prasy, promujac tytuty i ciekawe artyku-
ty z czasopism na Facebooku i Instagramie.
Wielu odbiorcéw informacji pyta wdwczas,
gdzie mozna kupi¢ polskie czasopisma, wte-
dy dowiaduja sie, gdzie w okolicy znajduja
sie polskie sklepy i co w nich mozna naby¢.
- Informujemy tez sprzedawcéw, jak od-
powiednio uktada¢ gazety na pétkach, co
warto wyeksponowac i samemu przeczytaé
w najnowszych wydaniach - méwi Matgo-
rzata Rucinska. - Zachecamy wiascicieli do
prowadzenia wiasnych fanpage’dw na Face-
booku i udostepniania naszych juz przygo-
towanych postéw z mysla o ich, a zarazem
i naszych, klientach. Codziennie w social
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mediach prezentujemy oktadki czasopism,
ktore sie ukazaty w Polsce. Klient, ktéry obser-
wuje nasze posty na Instagramie czy Facebo-
oku, widzi jeszcze przed wyjsciem z domu do
sklepu, co sie ukazato i jakie tematy porusza-
ne s3 w poszczegodlnych czasopismach. A ze
rozwozimy czasopisma najszybciej, czytelni-
cy moga mie¢ pewnos¢, ze w sklepach, do
ktorych dostarczamy prase, znajdzie nowe
wydania.

Trzy

innowacyjne systemy
dystrybucji prasy

- W 2018 roku, dzieki dofinansowaniu z Unii

Europejskiej, wdrozylismy trzy innowa-
cyjne na skale miedzynarodowa systemy

dystrybucji prasy — wyszczegdlnia Wojciech
Rucinski. — Pozyskanie funduszy nie byto
tatwe. Wymagato udowodnienia, ze sys-
tem bedzie innowacyjny. Zaangazowat
sie w to nasz caty zespét. Wydziat Techno-
logii Politechniki Koszalinskiej wydat po-
zytywna opinie o innowacyjnosci naszych
rozwigzan, $cisle zwigzanej z inteligentna
technologig zintegrowanego zarzadzania
kolportazem prasy.

Chodzi o udoskonalona ustuge kolportazu
prasy (systemy dystrybucji prasy, komple-
tacji i obstugi zwrotéw), ,Inteligentna pacz-
ka" - to zintegrowany system logistyczny
kompletujacy i zliczajacy zawarto$¢ paczek,
a ,Auto-zwrot” - ustuga gromadzenia i od-
bioru paczek, zintegrowana ze zliczaniem
i raportowaniem.

- Dzieki temu klienci, ktérzy chca sie catko-
wicie odcigzy¢ od obstugi stoiska z prasa,
maja taka mozliwos¢. Dotyczy to przede
wszystkim duzych sklepow, w ktérych wia-
Sciciel nie jest juz w stanie zapanowa¢ nad
tytutami, liczbami zamawianych, otrzyma-
nych izwracanych egzemplarzy. Robi to za
niego system, a zadaniem personelu sklepo-
wego jest tylko wytozenie towaru na poétki
i przygotowanie zwrotow wedtug wczesdniej
otrzymanego formularza - thumacza wtasci-
ciele firmy Adalmar. - Wyjatkiem sa tu klienci,
ktorzy od poczatku handluja tylko prasa np.
pod polskimi kosciotami, i nadal wolg sami
zamawiac, nanosi¢ zmiany. Oni wcigz maja
taka mozliwos¢.

Nie trzeba juz
poswiecac czasu
na pracochtonne
CZyNnNosci

Warto jednak zauwazy¢, ze po zastosowaniu
nowego systemu o nazwie Adalware licz-
ba sprzedawanych czasopism w sklepach
znacznie sie zwiekszyta. Cztowiek nie jest
bowiem w stanie sam analizowa¢ poszcze-
golnych liczb, tytutdw, mutacji czasopism
i wielu innych sktadowych, ktére wptywaja
na wielkos¢ sprzedazy. System jest udosko-
nalany, by dawac coraz wieksze efekty.

- Poniewaz dystrybuujemy kilka tysiecy ty-
tutdw, czasami samo znalezienie jednego
z nich na poétce w sklepie przy kompleto-
waniu zwrotéw moze by¢ trudne. Dlatego
pracujemy nad wprowadzeniem specjalnej
aplikacji na smartfony i tablety, ktérej be-
dzie mozna uzywac¢ do zbierania zwrotéw
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na podstawie wyswietlanych okfadek cza-
sopism, co utatwi ich szybsze znalezienie -
dodaje W. Rucinski. - Dzieki tym wszystkim
unowocze$nieniom wyspecjalizowalismy
sie w obstudze klientéw hurtowych i obstu-
gujemy firmy, ktére do tej pory same spro-
wadzaty prase z Polski. Korzystajac z naszej
oferty nie muszg sie juz martwi¢ transportem
i zajmowac sie zmudnym - i przez to drogim -
procesem nadziatu prasy, rozliczaniem dostaw
i zwrotéw.

O co tu chodzi? Jak wyjasniaja wiasciciele,
jeszcze przed wyjazdem firmowego auta
klient dostaje od nich na maila plik, ktéry
mozna wczyta¢ w prawie kazdy program fi-
nansowy, ksiegowy, kasowy. W pliku zawarta
jest aktualna cena, kod kreskowy, doktadna
nazwa tytutu, liczba egzemplarzy, itp.

Cena moze sie zmienic i wiasciciel lub personel,
ktory korzysta z czytnikdw koddw kreskowych
w sklepie na kasach, moze tego nie zauwazy¢
i Zle nabija¢ ceny. Dzieki wspomnianemu roz-
wigzaniu, mozna zautomatyzowac proces i nie
trzeba pilnowac zmian. Jesli nawet nie wczyta
sie ich w system, to juz przed dostawa dociera
informacja, ze cena sie zmienita.

Tak samo klienci hurtowi, ktérym firma
dostarcza gazety z podziatem juz na po-
szczegOlne sklepy, przed dostawa dostaja

kompletne rozliczenia i moga dane w nich
zawarte wczyta¢ w swoj system, a nastep-
nie wystawi¢ faktury sklepom-klientom.

Czy firma ma jakie$ rozwigzanie dla tych,
ktérzy w poblizu nie maja polskiego skle-
pu? Oczywiscie, w takich przypadkach
mozliwa jest wysytka prasy w formie pre-
numeraty.

-Wspotpraca z Deutsche Post sprawia, ze kazdy
Polak mieszkajacy nawet w najbardziej oddalo-

nym miejscu w Niemczech, moze otrzymywac
swoje ulubione czasopisma bezposrednio do
skrzynki pocztowej — tlumaczy M. Rucifska.

Nadal czytaja

tradycyjng prase

i wysytaja nadal kartki

Wiele oséb zadaje pytanie, czy papierowe
wydania czasopism przetrwaja probe czasu.
Biorgc pod uwage fakt, ze Adalmar dostarcza
coraz wiecej prasy, mozna mie¢ pewnos¢, ze
Internet nie spowoduje znikniecia papiero-
wych tytutéw z potek.

Kilka lat temu Newsweek wycofat forme
drukowang i przeszedt tylko na e-wydania.
Widzac jednak spadajaca sprzedaz, powrdcit
szybko do formy gazety drukowanej.

Wielu czytelnikom wydania papierowe koja-
rz3 sie z relaksem, przyjemnoscia, a czytanie
na ekranie z pracg, krotkimi informacjami,
czym$ obowigzkowym. Podobnie uwazaja
wiasciciele Adalmaru.

- Nie wyobrazamy sobie urlopu, dtugich jesien-
nych wieczoréw bez gazet - méwia Matgorza-
ta i Wojciech Rucinscy. - Czasopisma to nasza
pasja i misja zyciowa. Wolimy druk na papie-
rze niz czytanie na smartfonie czy tablecie,
takze dlatego, ze jak stwierdzono naukowo
psuje to wzrok i zle wptywa na mozg.

Tak samo jest w przypadku papierowych
kartek okolicznosciowych. Wiadomos¢ SMS,
e-mail z zyczeniami dla kogos$ bliskiego nie
zastapig nigdy tradycyjnej kartki. Wystanie
zyczen na papierze $wiadczy o tym, ze sza-
nujemy bliskg nam osobe. Wiele oséb uwaza,
ze przekazywanie tych samych stéw za po-
mocg komorki (aplikacja zrobi to za nas) do
wszystkich z biblioteki w telefonie, jest mato
wartosciowe.

- Zadanie sobie trudu, czyli kupienie, wypisa-
nie i wystanie kartki wydrukowanej, jest czyms
duzo bardziej osobistym i szanowanym.
Widzimy nawrét do tej formy wysytania zy-
czen i co roku odnotowujemy wzrost sprze-
dazy kartek okolicznosciowych - zauwazajag
Matgorzata i Wojciech Rucinscy. - Nie wszystko
zatem, co nowe, musi okazywac sie lepsze.

SPRZEDAZ HURTOWA

+49 30 77391863

PRENUMERATA
+49 30 77391864

www.prasa-polska.com
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